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ALEXANDER ELDER
Dr. en psiquiatría y trader, autor de 
grandes éxitos como “Vivir del trading”, 
“Come to my trading room” y “Entries 
and exits” entre otros. Desde hace varios 
años se dedica a dar formación y confer-
encias por todo el mundo desde EEUU, 
China, Holanda, Brasil, etc.
Ofrece también formación online en 
www.elder.com.

DAVID GARRARD
David Garrard es VP - Asia Pacific para 
Recognia Inc., un proveedor global de 
análisis financiero basado en web y con-
tenidos de investigación para brokers on-
line. www.recognia.com.

JUAN RIVERA
Ingeniero Industrial por la Universidad de 
Zaragoza, Master en Ing. Mecanica por la 
Universidad de Glasgow y MBA por la 
Universidad Politecnica de Madrid. Espe-
cialista en sistemas automaticos de trad-
ing y fundador de FRP CAPITAL, empre-
sa registrada como Commodity Trading 
Advisor con el ID 462967 en la NFA. Ac-
tualmente reside en Zürich, Suiza.

ENRIQUE VALDENEBRO
Informático y economista de profesión, 
con muchos años de experiencia den-
tro del sector financiero en empresas de 
prestigio internacional. Socio de  esTrad-
ing Strategies (www. gestrading.es), espe-
cializada en la investigación, desarrollo y 
ejecución de algoritmos automatizados 
de trading orientados al cliente particular 
e institucional. Desde 2013 comienza un 
proyecto que ofrece Soluciones y Análisis 
Cuantitativo de Inversiones a clientes in-
stitucionales (www.quantpeak.com).

JOHN DEVCIC
John Devcic es un historiador del mer-
cado y especulador por cuenta propia. 
Durante años se ha dedicado a averiguar 
el comportamiento de los mercados, 
especialmente estudiando el pasado con 
el propósito de comprender el presente. 
Escribe como colaborador para varias 
revistas y blogs financieros en Estados 
Unidos.

UXÍO FRAGA
Uxío fraga gestiona novatostradingclub.
com, sin duda, uno de los fenómenos de 
los últimos años en los que gente con un 
nivel de “novato” puede aprender de la 
mano de Uxío, quien con un estilo in-
formal transmite sus conocimientos de 
una forma amena y apta para todos los 
públicos.

RAM BHAVNANI
Ram Bhavnani nació en La India en 1944, 
en el seno de una familia humilde de co-
merciantes. Siendo adolescente emigró 
a Hong-Kong para trabajar en el bazar 
del que acabaría siendo su suegro, el Sr. 
Kishoo. En 1965 se estableció en Tenerife 
para sacar adelante la sucursal isleña de la 
empresa. Consiguió reflotar el negocio, y 
en los años 80 decidió comenzar a invertir 
en bolsa, principalmente en bancos espa-
ñoles, llegando a tener participaciones 
muy importantes en varios de ellos. En 
la actualidad sigue al frente de la empresa 
familiar Casa Kishoo, S.A. invirtiendo 
principalmente en renta fija.
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JUAN MANUEL ALMODÓVAR
Director de investigación y desarrollo 
de sistemasinversores.com, (consultora 
especializada en trading algorítmico), 
desde donde ha colaborado con los 
departamentos de sistemas de varios 
fondos de inversión y diseñado software 
para trading como alphadvisor.com. 
Centra su carrera profesional en el ámbito 
de la inteligencia computacional aplicada 
a los mercados financieros.

MANUEL MORENO CAPA
Director editorial y miembro del equipo 
fundador de Nautebook, la primera edito-
rial española de libros electrónicos espe-
cializados en economía, mercados, trad-
ing, comunicación y nuevas tecnologías. 
www.nautebook.com Cuenta con 30 años 
de experiencia en el periodismo económi-
co y financiero. Fue miembro del equipo 
fundador del semanario “INVERSIÓN” 
(en 1987), revista de la que fue subdirec-
tor entre 1991 y 2012 y de la que es uno de 
los principales accionistas.

JOSÉ ANTONIO GONZÁLEZ
Analista financiero y bursátil indepen-
diente. Trader. Colaborador para medios 
económicos de referencia como Radio 
Intereconomía y �omson Reuters entre 
muchos otros. Posee la licencia de opera-
dor SIBE y las licencias de operador de 
Mercado Español de Futuros Financieros 
(MEFF) y liquidador BME-Clearing por 
Bolsas y Mercados Españoles. Postgrado 
en asesoría financiera, gestión de patri-
monios y operador de mercados por la 
Universidad de Zaragoza.

SERGIO NOZAL
Director de www.sharkopciones.com y 
coach del Programa de Formación Spread
Trader. Ingeniero Industrial postgraduado
en Administración y Dirección de Em-
presas. Es poseedor de las licencias Series 
3 (CTA) y Series 65 (RIA) obtenidas por 
FINRA. Trader y Gestor Independiente 
desde el 2001. Especialista en la operación
sobre Acciones, Índices y ETF’s del Mer-
cado Americano.
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E
s imposible pensar en algo que no ha 
entrado antes por los sentidos. Si no lo 
hemos visto, olido, escuchado o sentido, 
para nuestra cabeza no existe. ¿Cómo 
será la luna para alguien que no la ve? 

¿Una melodía para alguien que no la escucha? 
No podemos saberlo, pero seguramente en 
base a lo que ya conoce, por analogía, intentará 
describir lo que no ha pasado por sus sentidos. 

Y es que el ser humano necesita experimentar 
aquello que quiere conocer. Esta es la única for-
ma de que poco a poco pueda ir llegando a la 
comprensión más profunda que le da conocer 
de primera mano el objeto de estudio. Todo 
niño necesita jugar con su entorno para poco a 
poco ir contestando las preguntas que todo ser 
humano tiene, ante un campo en blanco en el 
que no tiene ningún tipo de experiencia. Y este 
mismo proceso no para en toda nuestra etapa 
de madurez y en cualquier campo del saber, el 
consabido método ensayo y error, está presente 
desde la construcción de un puzle de dos piezas 
hasta el descubrimiento del antídoto para una 
enfermedad viral. Necesitamos experimentar 
para poder conocer. 

No obstante, el ser humano puede apoyar su 
conocimiento en el camino recorrido por sus 
predecesores, en ese campo, acelerando de esta 
forma su curva de aprendizaje y salvando los 
errores que otros cometieron antes y que de-
jaron registrados para el beneficio de todos. De 
esta forma, no tenemos que estar inventando la 
rueda a cada generación sino que el descubri-
miento de nuestros padres sirve de base para 
los nuestros, pudiendo crear con mu chas “rue-
das”  complicados mecanismos como los de un 
reloj. 

Así el campo del saber está inundado de infor-
mación sobre lo que hicieron o dejaron de ha-
cer otros que antes pasaron por ahí y que nos 
marcan lo que toda persona entendida “debe-
ría” saber para poder considerarse un erudito 
en la materia. Y es cierto que si no tenemos su-

ficientes conocimientos podríamos estar dando 
constantemente vueltas en círculos. Y como 
decíamos antes, no podemos saber nada que no 
haya pasado por nuestros sentidos, y los libros 
y conocimientos anteriores de otros nos ayudan 
a ganar tiempo.

Pero ¿a qué nos ha llevado esto en la mayoría de 
los casos? A llover sobre mojado o al plagio in-
volutivo de ideas que no hacen más que reciclar 
antiguos conceptos sin poder llegar más allá 
por estar condicionados por lo que otros hacen. 
En esta línea Schopenhauer hablaba del peligro 
de la lectura, diciendo que es un sustituto de 
pensar por sí mismo. Y es que mientras que es 
una gran ventaja saber los pasos que otros die-
ron antes que nosotros, no deja de ser peligroso 
repetir lo mismo que otros pensaron, ya que 
como él dice, implica dejar que otros dirijan tus 
pensamientos. 

¿Cómo nos afecta esto en el mundo del trading? 
La literatura sobre la materia es en la mayoría 
de los casos es un refrito de ideas que no hacen 
más que salir de nuevo a la luz,  y muchas veces 
sin antes haber pasado un exhaustivo “control 
de calidad”. No por mucho repetir una idea se 
convierte esta en más cierta. ¿De verdad es útil 
la mayoría de la información relativa al trading 
hoy día? ¿Por qué todos los que siguen estos 
mismos consejos tienen los mismos pobres, en 
el mejor de los casos, resultados?  Si queremos 
resultados diferentes no podemos actuar ha-
ciendo lo mismo que los que tienen resultados 
iguales.

¿Consejo? Investiga y crea por ti mismo, aun-
que te apoyes en las ideas de otros. Siguiendo 
con las palabras de Schopenhauer, “sólo nues-
tros propios pensamientos básicos poseen ver-
dad y vida, puesto que son estos los que enten-
demos profundamente”.
Buen trading.

editor@hispatrading.com

¿TRADER PENSADOR
O PENSANTE?
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La situación actual del mercado
nos hace preguntarnos:
¿es sostenible la tendencia alcista?
¿Es una buena opción comprar en los retrocesos del mercado?
Alexander Elder nos da su opinión. 

POR ALEXANDER ELDER

MER
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exponenciales. A veces se cae mucho más, como lo hizo en oc-
tubre, pero la zona de valor es un objetivo bien definido. La cifra 
cambia ligeramente cada semana, pero hoy se sitúa entre 2016 
y 1981 para el S&P.

UNO PUEDE 
PREGUNTARSE: ¿CUÁL ES 

EL OBJETIVO DE LA CAÍDA? 
CREO QUE ES ESENCIAL 

IDENTIFICAR TENDENCIAS 
Y RETROCESOS, PERO 

ESTABLECER OBJETIVOS 
DE PRECIOS TIENDE 
A SER UN EJERCICIO 

CONTRAPRODUCENTE

E
n primer lugar, un rápido comentario sobre los funda-
mentales. La Fed ha puesto fin a su programa de flexibi-
lización cuantitativa, con el que se inyectó dinero en los 
mercados financieros. Se le ha quitado la aguja a un dro-
gadicto. ¿La mejora de la economía compensará esta re-

tirada de liquidez? Ello supone una gran incertidumbre. Consi-
dérenme escéptico. Además, la caída de los precios del petróleo 
es buena para los consumidores, pero perjudicial para muchas 
empresas energéticas.

En este contexto, el mercado ha estado avanzando lentamen-
te en rangos muy estrechos. Los gráficos semanales muestran 
niveles sobre extendidos, por encima de sus envolventes. Mien-
tras que el mercado ha estado ascendiendo. El índice de Nuevos 
Máximos – Nuevos Mínimos (NH-NL) - un indicador adelan-
tado - ha mantenido su tendencia bajista, con divergencias ba-
jistas muy graves. La fuerte caída del mercado el lunes ha em-
pujado al índice NH-NL a niveles bajistas en los gráficos diarios, 
aunque se mantiene neutral en gráfico semanal.

Uno puede preguntarse: ¿cuál es el objetivo de la caída? Creo 
que es esencial identificar tendencias y retrocesos, pero esta-
blecer objetivos de precios tiende a ser un ejercicio contrapro-
ducente. Reduce nuestra atención y nos hace estar menos aler-
ta a los cambios, a medida que tratamos de defender nuestro 
pronóstico. Sin embargo, el gráfico semanal muestra que cada 
pocos meses la Bolsa cae en su zona de valor entre dos medias 
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